กลยุทธ์ทางการค้า
นายประกิต และนายภัทร เ เป็นคู่แข่งขันกันในการทำธุรกิจขายปลาทูเค็ม นายประกิตได้นำปลาทูเค็มไปขายที่จังหวัดอุบล ปรากฏว่าขายดีมาก นายภัทรจึงคิดที่จะนำปลาทูเค็มไปขายที่อุบลบ้าง เพราะคิดว่าปลาทูเค็มของตนดีกว่าปลาทูเค็มของนายประกิต ปลาทูเค็มของนายภัทรได้รับการรับรองจากทางราชการว่าเป็นปลาทูเค็มคุณภาพ รสอร่อย สะอาด และมีความปลอดภัยในการบริโภค นายประกิตคิดว่าถ้านายภัทรนำปลาทูคุณภาพมาขายที่จังหวัดอุบล ธุรกิจขายปลาทูเค็มของตนในจังหวัดอุบลคงจะเจ๊งแน่ๆ จึงได้ขอติดต่อกับนายภัทร ขอเป็นพันธมิตรทางการค้ากันกับนายภัทร โดยจะไม่มีการแข่งขัน กีดกันกันในการทำการค้า และมีข้อแม้ว่านายภัทรจะต้องนำปลาทูเค็มธรรมดามาขายในจังหวัดอุบลเท่านั้น นายภัทรไม่ยอมเพราะอยากให้คนอุบลได้กินปลาทูเค็มคุณภาพที่อร่อย สะอาด และปลอดภัย  นายประกิตจึงคิดหากลยุทธ์ต่างๆที่จะขัดขวางนายภัทรมิให้สามารถนำปลาทูเค็มคุณภาพไปขายที่จังหวัดอุบลได้ โดยการใช้คนที่สนิทกับนายภัทรที่ไม่รู้ ไม่เข้าใจเป็นเครื่องมือ ทักท้วง ขัดขวาง  กลั่นแกล้งนายภัทร และความคิดของนายภัทรต่างๆนาๆ แต่ในที่สุดก็ไม่สามารถยับยั้งความคิดของนายภัทรได้ นายภัทรได้ขนปลาทูเค็มคุณภาพขึ้นบรรทุกบนรถเพื่อจะนำไปขายที่จังหวัดอุบล นายประกิตทราบดังนั้นจึงสั่งให้คนของตนทำการขัดขวาง โดยทำทีเป็นรถเสียจอดไว้ที่ทางลงสะพานขวางรถของนายภัทรไว้ ปรากฏว่ารถของนายภัทรขับมาโดยไม่ระวัง จึงได้พุ่งชนกับท้ายรถของนายประกิต เกิดเป็นคดีขึ้นมา
     นายประกิตกล่าวหารถของนายภัทรว่า ขับรถโดยประมาทจึงได้พุ่งชนรถของนายประกิต
     นายภัทรกล่าวหาว่านายประกิตส่งคนมากลั่นแกล้งตน เพราะรู้ว่าตนกำลังส่งปลาทูเค็มคุณภาพไปขายที่จังหวัดอุบล พร้อมทั้งเรียกค่าเสียหายที่ทำให้ตนสูญเสียโอกาสในการขายปลาทูเค็ม
ถามว่า คุณคิดว่าการใช้กลยุทธ์ทางการค้าของนายประกิตเป็นเรื่องปกติธรรมดา  หรือไม่ สำหรับการทำธุรกิจที่ต้องแข่งขันกัน

